Projeto
Mobiliando

Infraestrutura de decisao e .w! g
inteligéncia de contexto
para habitacao popular.

‘ Impacto Social ({.‘l’i Marketing e Consumo DigitaD




Impacto
Social

Democratizando a
arquitetura de interiores
para milhoes de
moradores de programas
habitacionais no Brasil.
Damos dignidade e
previsibilidade ao sonho
da casa propria

Nosso posicionamento

Servicos Digitais
/ MarTech

Plataforma B2B que foca
nho cliente como ativo
principal e revoluciona o
funil de vendas da
industria moveleira e do
varejo de produtos para
casa popular, através de
analise e contextualizacao
de inteligéncia de dados.
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° o . Pro]eto ﬁobﬂ.iando
Onde atuamos: Minha Casa Minha Vida

Mercado da Habitacao Popular

3,3 milhoes
(Novas unidades habitacionais entre 2025 e 2030)

Valores dos imdveis de RS 275 mil a RS 600 mil
(Plantas padronizadas = metragens iguais e previsiveis)

RS 45 mil
(Média de gasto por unidade)
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O quanto vocé absorve desse volume hoje?

Fonte: Ministério das Cidades, Agencia Gov, Infomoney, Revista FGTS, Servicos e informacdes do Brasil



A dor dupla do mercado: Friccao habitacional

e ineficiencia do varejo

o ==
O Morador

Adquiri um imovel popular, e
ninguém tem nocao desses
apartamentos... eu nao faco ideia
do que comprar.
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O morador recebe a chave, mas o espago
reduzido (30 a 60 m?) paralisa a decisao de
compra por medo de errar.

O Varejo

O varejo tradicional tenta
empurrar produtos
genéricos em uma guerra de
margens (descontos).

O resultado: midia sem fit, x
altas taxas de devolucgao e
abandono de carrinho
porque o cliente nao
O O

consegue visualizar o
produto no seu espaco.
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A ilusao do conhecimento:
Por que o tradicional falha no MCMV

A verdade mapeada pela
Inteligéncia de Contexto

X) Ailusao
A maioria das empresas acha que
conhece o cliente porque tem:

- Contexto fisico de uso e
' metragens exatas.

X| - Dados histdricos de venda

- Restricdes financeiras e

X | - Feedback superficial de NPS orcamentarias reais.

- Os trade-offs que o cliente
aceita no momento de decisao.

X| - Analise de concorrentes

Sem inteligéncia de contexto, vocé so otimiza o erro. Projeto Mlobiliando

#casapopular



Elevando a percepc¢ao de valor: A Transformacao Pelo Contexto

Filtro da Inteligéncia
de Contexto
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Produto Genérico Solucao Especifica
- Comparado lado a lado apenas por preco - Resolve cenario real
- Guerra de margem - Vira decisao obvia
- Vira commodity - Poder de Precificacao

Da duvida isolada, para a seguranga de uma solugao aplicavel. Projeto Mlobliando



A Intersecao da Conversao MCMV: Como funciona

Nosso motor de
inteligéncia de contexto
cruza esses 3 fatores para

criar o match perfeito
entre a planta do cliente e
o catalogo da industria.

~

A venda s6 acontece na
Intersecao desses trés fatores.
Caso contrario ndo vende.

=
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Orcamento
Controlado

Espaco
Limitado

Essencial

A Venda
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Tecnologia de Validacao Espacial

Porque funciona

F - TR
Ambiente shoppable Proj Mobiliando o T A e g g e

Planta real + Produto real + Orcamento real = Decisao de compra sem risco

Projeto Mobiliando



O Novo Funil de Captura (Eliminando a Friccao)

Ambiente
Ambiente PROJETO MOBILIANDO da Marca

s

Solugao Validacao

Arguitetonica Espacial Decisao

% Atracao

A Confusao do Cliente /
Friccao

A validacao espacial acontece antes do clique.
Enviando um consumidor 100% decidido direto para o seu carrinho.
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Um Novo Canal Paralelo de Crescimento (Plug & Play)

Uma rota paralela que promove vantagem competitiva estrutural.

Google Ads > )

Marketplace - 0L

Canais atuais capturam
demanda existente.

Varejo tradicional - ()

Projeto Mobiliando = O
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Inteligéncia Alcance
(+800 plantas (+160 mil
mapeadas) seguidores em
fase de decisao)

Uma rota paralela de crescimento que captura a decisao do
cliente MCMV antes dela acontecer no varejo tradicional.

Estrategia
(Tecnologia
espacial)

Demanda

(Intencao real)

Projeto Mobiliando



A Barreira de entrada e nossa Tracao B2C

Resultados da Enquete ©

&  projetomobiliando O

94 votos) 41%
inda 2025 (64 votos) 28%
4?_ votos) 18%
mh}u mais (32 votos) 13%

Compartilhar resultados

135*:» Projeto Mobiliando |
Peiala Decura_r;_ﬂﬂ para casa peq..

Miebionds  2.003 | 154 mil | 7.471
posts | sequidores | seguindo

Meu apé (ainda em

construgao) também tem

a parede de colocar a

TV bem estreitinha! Um

desafio pra mim, mas

essa ideia de voceés foi
Eip maravilhosa!!l £

@

Criador(a) de contetudo digital
Arquitetos que entendem a casa popular
| Indicactes de moveis e solugbes que
cabem no seu espa... mais

& www.projetomobiliando.com.br

@ projetomobiliando @ Projeto Mobilia...

Seguido por
decorando_minhacasaminhavida e outras

A maior comunidade em fase de decisao do Brasil

000 +160.000 @ +2 Milhoes

C( @’ Seguidores engajados. - de visualizacbes mensais
- " no ecossistema.

85%

do publico decisor
formado por mulheres.

A comunidade qualificada ja confia em nossa curadoria para realizar o sonho do primeiro imovel.
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Operacao Plug & Play: Regime de Co-responsabilidade

J N iy, e T T i e Ay K [ i N T Pt T I-
- O Parceiro (A Garantia de Venda)

Projeto Mobiliando (O Trabalho Pesado)

Curadoria técnica de produtos Estoque (Disponibilidade)

Modelagem 3D e renderizacao Preco e Cupons (Coeréncia competitiva)

Distribuicao analitica e SEO

- " Links ativos (Conectividade)
Leitura de comportamento (UX)

~ - _— Logistica de entrega (Atendimento)

Aviso: Se a estrutura de links, estoque ou preco falha, a venda acontece
pelo contexto, mas a capacidade de mensuracao é perdida.

Projeto Mobiliando



Modelo de Negocios B2B

Assinatura (MRR
Recorrente)

Inteligéncia de Dados Comissdo de vendas

Insercao de produtos reais
das fabricas nos projetos 3D
das plantas MCMV. O
parceiro paga uma
mensalidade para estar no
Nosso ecossistema,
garantindo geracao continua
de demanda qualificada e
cligues diretos para seus links
de venda.

e Co-criacdo (Performance)

Analise profunda de dados e

mapeamento de Comissionamento direto
comportamento de consumo. proveniente 9'9 parte d'as
Vendemos inteligéncia para vendas convertidas atravées da
que o varejo e a industria nossa P"St”bUIG{JO em
ajustem gaps em seus ecossistema proprio.
catalogos e orientamos a co- Ganhanmos No sucesso de
criacdo de novos produtos que transacoes selecionadas que
caibam exatamente na planta e ajudamos a gerar.

no bolso do cliente.
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Dimensionamento de Mercado (TAM-SAM-SOM)

—

TAM: RS 150
Bilhoes /5 anos
(Mercado Total do
Setor de Casa).

SAM: RS 30
Bilhdes / ano
(Mercado

Enderecavel MCMV).

- SOM: RS 1,2

Milhdes / ano
(Meta de captura
direta de receita
B2B 12 meses).

Projeto Mobiliando



o oA ® Projelo [Mjobil_icmdo
Eficiéncia B2B Comprovada J

Resultados observados em empresas que sabem exatamente o que seu cliente precisa

Personalizacao relevante pode aumentar receita Operacoes centradas no cliente sao

entre 5% e 15% ate 60% i uotvas

Fonte: McKinsey & Company Fonte: Deloitte

Empresas orientadas por dados tem Reduzir a friccao de decisao,
aumenta a taxa de convercao em

23X mais chances de adquirir novos clientes. + 20 %

(+6Xx retencao)
Fonte: McKinsey Global Institute Fonte: Boston Consulting Group (BCG)




Autoridade, Reconhecimento e Qualificacao Tecnica

Validagéo Institucional Equipe Fundadora
O Mercado Valida A Equipe Executa

Fundado por arquitetos e especialistas com 20 anos
de experiénica em Habitacao popular:

e Reconhecidos como referéncia nacional em Arg. Ana Paula Giuffrida
moradias populares pelo Estadoao. (Arquitetura, gestdo de contetido e comunidade)

Arq. Danielle Stern

+—Destaque deinovagao no Yes Varejo Summit (Arquitetura, especialista em produto e curadoria)

Arq. Lucas de Oliveira

o Selecionados para a rede da Artemisia T (Arquitetura, especialista em 3d)
(Impacto Social) e Pipe.Social.

e

m Fabio Neves de Brito

o (Desenvolvimento e operacao da
plataforma digital - Dinamarca)

Aliamos tecnologia avancada a experiéncia pratica na habitacao popular.
Uma camada humana essencial combinada com a precisao de dados.
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Conteudo que educa.
Curadoria que converte.
Design que cabe no bolso.

Nos melhoramos a qualidade de vida dentro de casa.
Facilitamos escolhas seguras para milhdes de
brasileiros, enquanto entregamos a ferramenta B2B
mais eficiente que a industria e o varejo ja viram.

Projeto Mobiliando
Decoracao para todos
H#de_coracao pravoceé

www.projetomobiliando.com.br
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